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元々、父と一緒に奈良県で工務店を営んでいまし
た。その後別会社にて、転勤として訪れた沖縄に
心惹かれ、40歳を機にこの地で独立しようと思い
開業致しました。デザインリフォームを主に行い、
お客様のご要望に合わせた提案力を強みとしてい
ます。より良く使いやすい住宅にリノベーションしな
がら、デザイン面でもオシャレにしたり、お客様の
要望に合わせたりと幅広く対応しています。
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導入のきっかけを教えてください
自社の集客方法として営業マ
ンを雇うつもりはなく、ネット
からの集客を考えていました。
当時もホームページは他社で
持っていたのですが、反響を
あまり感じられず閲覧数も伸
びてこなかったので、何とか
ネットで依頼が取れるように
力を入れていきたいと思って
いたタイミングでお電話をい
ただきました。今までも様々
なネットでの対策を行ってきま
したが、目に見えて効果を感
じたものはなく全てお試し程
度で辞めていました。どの媒

体でもそうですが、やってみ
ないと分からない部分もある
ので、今回ホームページを切
り替える際もより効果が感じ
られそうなところでリニューア
ルしようと思いました。御社
の営業マンは商材に対して自
信があり、信じてみようと思っ
たことから導入に至りました。

導入してどうでしたか
（御社で）対応して下さる方々
全て、丁寧で感じがいいなと
思います。提供した写真をサ
イトに使っていただいたので
仕上がりも納得いくものにな

りました。慣れてしまえば、
操作に迷わず更新や修正など
を行えますし、大体同じ操作
の繰り返しになってくるので難
しくないと思います。サポート
も丁寧にご対応いただけるの
で助かります。

導入後の反響はどうですか
ホームページがリニューアル
したから問い合わせが増えた
というわけではないと思って
いて、ブログを納品時教えて
頂いたとおりに “文字数” “更
新頻度” “内容” を意識しな
がら更新し続けていったこと

が成果に繋がったと思いま
す。ブログやギャラリーの更
新を続けているとキーワード
がどんどん上がっていくように
なり、今までは検索してもヒ
ットすらしなかったキーワード
が現在ではロングテールキー
ワードで3位くらいまで上がっ
てくるようになりました。ビッ
クキーワードで検索しても母
数が多いので、あえてロング
テールキーワードで対策をし、
そのキーワードで1ページ目
に上がってくるようになったの
で、お客様の目に留まる数が
増えたと感じています。数年

じています。エンドユーザー
から仕事を取り続けていかな
くてはいけない会社は、ネッ
トに力を入れるのもいいので
はないかと思います。営業マ
ンを雇うのもいいと思います
が、ウチの場合は、固定給の
半分以下の金額で1人分くら
いの集客を24時間できるホー
ムページの方がいいのかなと
感じています。

前は1日の閲覧数が3、4件だ
ったものが、今は10～ 15件
くらいはありますね。ブログ
を更新した日には一気に20、
30と閲覧数が増えます。

商品を検討している方にアドバ
イスはありますか
週１で1500～ 2000の文字数
でブログを更新するようにして
いました。軌道に乗ってきた
こともあるので、今は少し頻
度をおさえています。見ても
らわない事には始まらないの
で、閲覧数が増えたことは素
直に導入してよかったなと感

人を雇って営業するのではなく、ネットで集客ができるよう
にしたいと思っていました。




