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”自分たちが生きやすいように生きよう“をコンセプ
トに、仕事とプライベートを完全に分けるのではな
く、すべての人生を楽しむ「ワクワク業」を始めたい
というのがきっかけで今の仕事を始めました。せっ
かく高いお金を使って家などを建てるのであれば、
お客様のニーズをすべて聞き出し、すべてのことに
こだわりを持って作ることで、5年後も作ってよかっ
たと思える秘密基地を作ることが当社の大切にして
いるところです。
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導入のきっかけ

実は最初に御社の営業の方か

ら電話をいただいた時は、お

断りさせていただいていまし

た。しかし1年後くらいにSNS

などの様々なメディアから会

社のホームページに誘導して

落とし込むクロスメディアを行

いたいと考えていて、まずホ

ームページを作ろうかなと思

った時にタイミングよく、御社

の営業の方から再度お電話を

いただき、詳しく話を聞いて

みようと思ったのがきっかけで

した。ホームページではなく

ランディングページのシステム

だと、ページがたくさん作れ

るという強みに惹かれ、自分

の考えていたビジョンとマッチ

するのではないかと思い、導

入を決めました。

導入してよかったところ

反響があったのはもちろんで

すが、本業がマーケティング

ということもあり、作成してい

ただいたランディングページ

の内容を試行錯誤しながら、

自分が作りたいように変えて

みたところ、お客様に自分が

伝えたいメッセージがしっかり

と届いたことです。実際にサ

イトをみて「おもしろい」「た

のしい」とお声がけをいただ

くことがあり、自分が作りた

いブランドのコンセプトを作れ

たんじゃないかなと思います。

反響はどうでしょうか

反響もすごく感じています。会

導入を検討している方へアドバ

イスをお願いします。

自分でいろいろと考えて自分

の会社の強みやコンセプトを

自社サイトでアピールするた

めに、試行錯誤しながらの運

用を考えている方には特にお

すすめできる商材です。

社のサイトをみたとお声がけ

いただくこともありますし、お

問い合わせがない状態からラ

ンディングページ制作を導入

後は月に１５件くらいはお問

い合わせにつながるようにな

りました。しっかりと売り上げ

としても効果が出ているので

とても満足しています。

お問い合わせがない状態から毎月安定したお問い合わせが
来るようになりました！

お客様に自分のこだわりをしっかりと伝えることができます。




