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建築・ハウスクリーニング関連の企業で10年以上
勤務。引っ越しを機に、自分でどこまで出来るのか
挑戦をしたいと一念発起。今までの経験や取引先
の支援もあり個人事業主として独立されました。地
域密着でリフォームやハウスクリーニング・住宅のメ
ンテナンスはもちろん住まいの急なトラブルなどに
も対応されています。

山口県のリフォーム会社
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オーナー様の声① オーナー様の声②

導入のきっかけ

電話で連絡を頂いたときは本

当に忙しい時で、他の業者さ

んはこちらの状況を伝えてい

るのに、自分たちの都合だ

けで話してくる方がほとんど

だったんですが、御社の担当

はこちらの都合に合わせて商

談日時を合わせていただけ

たので、担当者の印象が非

常に良かったので話をきく事

にしました。インターネット

関係の広告は何社が話を聞

いていたのですが、‟導入す

るだけで反響が出ます” とい

う会社が多く、信憑性がなく

信用出来ませんでした。しか

し、御社の営業担当はランデ

ィングページ制作のシステム

は、自分自身で努力をしてラ

ンディングページ制作をして

いかないと反響は伸びないと

言っていただいたので、自分

で努力した分だけ伸びるのな

らやってみようと思いました。

また、営業担当の方の誠実

さや熱意も導入の決め手です

ね。

導入したランディングページは

どうでしたか

納品担当の方もすごく感じの

良い方で、ランディングペー

ジシステムの操作方法から運

用まで丁寧に教えて頂けたの

で、導入してすぐに活用を始

める事が出来ました。管理画

面もアクセス数などだけでな

く、詳細なデータが確認でき

るのでいいですね。

導入後の反響はどうですか

導入してランディングページ

からの問い合わせは、月に

2～ 3件程度なんですが、ほ

とんどが仕事に繋がっていま

す。導入してもう少しで半年

になるんですが、導入して3

カ月目にランディングページ

を見たという東京のお客様か

ら問い合わせがあって、丸々

一軒リフォームをして欲しい

と依頼があり、正直はじめは

びっくりして詐欺なんじゃない

かと疑ってしまいました。し

かし、詳しく話を聞くと山口

に物件を持っていて、大手で

今後のビジョンは？

まだ事業としても立ち上げて

から日も浅いので、ランディ

ングページを活用して、ハウ

スクリーニングはもちろん、

リフォームや修繕工事の依頼

を増やして、今後は紹介や口

コミでも依頼を頂けるように

努力し、地域一番店を目指し

ていきます。

はなく地元の業者を探してい

て、地元の業者なら今後の

メンテナンスや費用面でもメ

リットがあると思い、検索を

して連絡をしてくれたそうで

す。自分が夢や理想としてい

た依頼がランディングページ

から受注が出来たので、営

業担当の方、納品担当の方、

御社には大変感謝しておりま

す。今回の依頼で一年位先ま

ではスケジュールが一杯の状

況です。

ほとんどが依頼に繋がります。

ランディングページからの問い合わせは、


