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学生のころから不動産業界に興味があり
卒業後、地元の不動産屋に就職
賃貸から売買まで様々な経験を積み独立
地域密着で不動産売買から賃貸のご案内
投資用物件まで扱う総合不動産会社です。

東京都郊外の不動産会社
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オーナー様の声① オーナー様の声②

導入のきっかけは？

ホームページや大手のポー
タルサイトを集客の窓口と
して運用していたのですが
SEOは費用が高く、費用を
抑えてもっと反響を出すた
めにはどうしたらいいのか
色々探しているタイミング
でした。不動産業にはラン
ディングページがいいと聞
いた事があったので、どこ
か業者さんの提案を聞いて
みようと思い、ネットで調
べて何社かこちらから問い
合わせをして提案を聞いて
いました。色々話を聞きま
したがランディングページ

制作やSEO対策をする為の
費用が高額な会社が多い
中で、御社のランディング
ページは自社でランディン
グページの作成が出来て、
さらに要望をしたテーマで
SEO対策をしたランディン
グページを何ページか作成
していただける内容だった
ので、これなら費用を抑え
て、なおかつ素人でも運用
できると思い導入を決めま
した。

導入後の反響は？

ランディングページ導入後
は総合的に効果が出ていま

す。ランディングページか
らホームページやポータル
サイトへリンク出来るよう
にしており、問い合わせは
以前よりもコンスタントに
来るようになりました。不
動産の購入などはお客様も
ランディングページを見た
後に、ホームページやポー
タルサイトもチェックしてか
ら問い合わせされる方が多
く、当店を知っていただく
窓口としてランディングペ
ージは見栄えもいいです。
端的にアピールが出来るの
で不動産業界にはあってい
ると思います。

活用方法を教えてください

ランディングページは住宅
ローンの事など、不変的な
内容で作成をしています。
はじめて一戸建てやマンシ
ョンを購入する方が調べる
であろう内容で作成してい
ます。例えば年収400万で
マイホームを手に入れたい
方向けのページや、お客様
が購入時に悩まれる住宅ロ
ーンの審査の事や頭金につ
いてなど、お客様から普段
相談を受ける内容のランデ
ィングページを作成するよ
うに心掛けています。
ランディングページの操作

される方も増えて来ている
ので、大手に負けないきめ
細かなサービスと地域密着
一番店を目指し業績を伸ば
せたらと考えております。

や運用などでわからない事
があるとサポートを利用し
ているですが、丁寧に対応
して頂けるので助かります。
今後は物件の情報もランデ
ィングページで打ち出して
いこうと考えています。

今後のビジョンを教えてくださ
い。

ここ２～ 3年はテレワーク
などの影響もあり土地や建
物も以前と比較すると広い
ものが主流になってきてお
り、金額も上昇傾向にあり
ます。
都心にこだわらず郊外で探

SEOに費用を掛けずに何とか集客できないかと考えていました。


