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音楽や歌を通じて元気になってほしいと歌手を目指
す生徒さんから、カラオケを上手に歌いたい方まで
基礎から指導し、講師の育成にも力をいれられて
います。
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導入のきっかけは？

ホームページをリニューアル
する前の業者さんも、サポー
トなどは確りしてくれていたん
ですが、自分で更新をするの
が難しく、依頼をしても時間
が掛かるのでホームページの
更新をしたくても面倒でやらな
くなってしまいました。ホーム
ページからのお問い合わせも
ほとんどありませんでした。そ
んな時にお声掛けいただいた
のがきっかけです。営業担当
の方がとにかく検索に強いこ

とや、更新が簡単に出来るこ
とを非常に自信をもってお話
をしていただいたので、当時
のホームページは検索順位も
良くなかったので、更新も出
来てSEO対策も出来るなら御
社に任せようと思い導入を決
めました。

導入してどうでしたか？

リニューアルしていただいた
ホームページはデザインも良
くなって、以前は音楽教室の
やわらかなイメージだったの

ですが、音楽のプロを目指せ
るようなクールなイメージに
仕上げていただきました。ス
マートフォンから見ても綺麗な
デザインなのでサポートも利
用させていただいていますが、
自分で更新が簡単に出来るよ
うになったので、今まで抱え
ていたホームページに対する
ストレスが無くなりました。

導入後の反響はどうですか？

ホームページリニューアルが
完了したのが1月で、リニュー

アル後はまだ検索にはあまり
出てこない状況でした。コロ
ナが騒がれるようになって、さ
らに緊急事態宣言があって新
規の生徒さんも、既存の生徒
さんのレッスンも少なくなり正
直スクールを閉めようと考え
ていました。そんなコロナ禍
でもホームページの更新を続
けていると緊急事態宣言中に
もかかわらず4月・5月に5人
位の新規体験レッスンの申し
込みがあって、6月は11件・7
月は15件と一気に生徒さんが

っていた状況から、今は生徒
さんが飽和状態になりました。
以前から考えていた、他のエ
リアへのスクール展開も改め
て検討出来るまでになりまし
た。今の生徒さんを大切にし
ながら、オンラインレッスンな
ども取り入れ、講師の育成も
さらに力を入れ拡大出来たら
と考えています。

増えたんです！！コロナ前より
も確実に問い合わが増え、ホ
ームページリニューアル後の
新規生徒さんはプロ志向の方
が増えて、男性の生徒さんも
増えました。今ではレッスン
に空きがない状況なので新規
の受付をストップしています。
本当にどうしようもない状況
だったのでホームページに救
われました。

今後のビジョンを教えてください

一時期は事業を辞めようと思

緊急事態宣言解除後には

毎月ホームページから月に１５件以上のお申し込みが！！

コロナの影響で一時期はスクールを辞めようと考えていましたが、


