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2009年に資格を取り、最初は週末のみで行ってい
る形でした。企業カウンセリングをやっていくうち
に女性向けのカウンセリングに慣れてきたのもあ
り、イメージコンサルティング、パーソナルデザイ
ンとして仕事を始めました。パーソナルデザインだ
けでなく、内面、思考、コミュニケーションタイプ
を診断するパーソナルアクション®を受けることで、
全体の持ち味、魅力が理解できるようになります。

東京都の
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他所では受ける事の出来ないオリジナルセッションです。

「パーソナルアクション®」は、当サロンで商標登録を取得、
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導入のきっかけ

以前御社のホームページを使

って反響があったことから、ラ

ンディングページのお話も聞

いてみようと思いました。そ

の当時、ホームページの暗号

化（SSL化）がされていなか

ったこともあり、セキュリティ

ー強化のためにランディング

ページに移行するのもいいの

かもしれないと思い導入する

ことにしました。

導入してどうでしたか

納品担当の女性の方には大変

よくしていただきました。何度

も打ち合わせを重ね、要望を

伝えさせていただいたのです

が、最後まで対応していただ

きました。

導入後の反響はどうですか？

以前御社で依頼して使ってい

たホームページは反響があり

ファンも多かったです。ラン

ディングページはお客様の感

想などを載せたりしています。

ランディングページを新規で

アップした翌日にはそのペー

ジが上位に上がってきていま

す。新規のお客様は新規で終

わってしまうことが多かったこ

とから、リピーターさんを何

とかしたいと最初は思ってい

ましたが、北海道から沖縄ま

で全国からいろんなお客様が

来店され、新規のお客様だ

けでも十分に集客ができてい

ます。翌月の予約はほぼ埋ま

ってきている状態です。「ホ

ームページの世界観が好きで

す」や「内容が一番しっかり

していると感じました」との

お声もいただきます。私は

SNSではブログ中心なので、

文章を読むのが好きな人が

選んで下さっているようです。

また、SNSを使わない人が、

「パーソナルデザインで検索

をし、上位に出てきたから来

ました」と来店される方が多

い印象です。

サロンでしか受けることがで

きませんので、さらに打ち出

せていけたらと思います。ま

た、執筆したものを、ホーム

ページ上から電子書籍のよう

な形で発信していけたらと思

っています。

今後のビジョン

パーソナルデザインはその人

の雰囲気を見るものですが、

パーソナルアクションはその

雰囲気に合った振る舞いをお

伝えしています。パーソナル

デザインで似合うファッション

などが分かりますが、それは

微々たるもので、コミュニケ

ーションのタイプで印象が変

わっていくなか、パーソナルア

クションを行うことで印象の幅

が広がると考えています。当

SNSを活用していないお客様も検索上位表示で獲得に成功！

SNSはもちろん、


