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10年以上電気工事や設備工事の現場で経験を積
み独立独立後、お子様に最高の教育環境を探して
東京から千葉へ移住。エアコン工事やアンテナ工事
を中心に地域の生活を守っています。今後は教育や
別事業の展開なども視野に活躍されています。
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導入のきっかけを教えてください。

元々、ポータルサイトなどで仕

事をとっていて順調に仕事をこ

なしていたのですが、家族の将

来設計を考えるともっと売り上げ

を上げなければいけないと考え

ていた時に連絡をもらいました。

他社の提案も聞いていたのです

が、他社の営業は契約を取るた

めにポータルサイト掲載やランデ

ィングページを制作するだけで

反響が出るという提案で、実際

には具体的な根拠がない提案が

多い中で、御社の担当は、提案

時に確り作り込んだ提案資料を

持って来てくれて、反響を出す

ための具体的な内容もわかりや

すくまとめてあり、メリットだけで

なくランディングページ制作をし

て終わりではなく私自身で更新

をすることで反響に繋がっていく

ことなど、メリットもデメリットも確

り提案をしていただけたので導

入を決めました。制作したあと、

その業者さんは何もしてくれず、

ただ毎月の利用料金を支払って

いるだけの状況でした。

導入してみていかがでしたか?

ランディングページの制作で打ち

合わせした制作担当者も良かっ

たですね。機械的な対応ではな

く、打てば響くと言うか、すごく

人間的な対応で私自身の考えを

くみ取ってくれて、ランディング

ページの制作方法や今後どうや

って運用をしたらいいのか、わ

かりやすく提案していただけまし

た。

導入後の反響はどうですか？

ポータルサイトも掲載をしている

のですが、ランディングページを

制作してから問い合わせがすご

く増えましたね。特に個人のお

客様からの問い合わせが増えま

した。エアコン工事やアンテナ工

事を中心にやっているのですが、

４Kや８Kのアンテナ取り付けや、

エアコン取付工事や回路工事、

EV車の専用回路工事など色々

な依頼が増えました。導入後は

売り上げが1.5倍近く増えたので

ランディングページ投資分は十分

回収出来ています！今後は、売

り上げを上げながら、別事業も

立ち上げていきます！内容は秘

密です(笑)！

不眠不休で格安で働いてくれ

る営業マンだと思います。

商品を検討している方に
アドバイスはありますか？

売り上げを上げ上げる為には、

最低限の投資が必要だと考え

ています。私自身無料のサービ

スや安価なWEBサービスで集

客をしようとしていた時期が

ありましたがすぐに限界に気

づきました。ランディングペー

ジや確り検索でお客様に情報

を見てもらえれば、投資した分

はすぐに回収出来ると思いま

す。通常営業を雇ったら最低で

も月40万以上はかかりますが、

ランディングページは24時間

無料のサイトや、ポータルサイトには限界を感じていました。


