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以前縁がありエステティックサロンのマーケティン
グに携わっていました。その後化粧品のメーカーで
製造・販売・卸を学ばせていただき、そのうえで自分
がお客様におすすめしたい商品を企画し作りたいと
思い開業に至りました。小さいメーカーだからこそ、
お客様の悩みにピンポイントにアプローチし、どの
ように効くのかを追求した商品を、保存方法などに
もこだわり提供しています。

福岡県の化粧品販売店
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お客様アンケート
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導入のきっかけ

起業から3年目まではホームペー

ジを運用したり、テレアポをした

りと、(契約が)取れるか取れな

いか分からないことに時間を費

やし、非常に効率が悪いと思っ

ていました。営業活動も就業時

間内にしかできないので、なに

かWEBを使ったアプローチはで

きないかと考えていたタイミング

でお電話をいただきました。ラン

ディングページを作ることにより、

そのページが365日営業をしてく

れます。キーワードを限定すれ

ば、大手ではなくても検索順位

の上位に入ることができるのはタ

ーゲットを限定した商品を販売し

ている弊社にはピッタリだと感じ

ました。当時は他社さんのランデ

ィングページのお話もいただいて

いました。1ページ・キーワード

毎に料金が発生するので、大手

さんがSEO対策しているようなキ

ーワードに対し、僕らが対策して

も当然勝てません。だったらキー

ワードを限定させ、なおかつ数

をうつことができる御社のランデ

ィングページで、求めているお客

様層へ一人でも多く見ていただ

ければと思い導入しました。

活用方法を教えてください

自分がどのような検索をするか、

お取り引きさせていただいてい

るサロンの先生は、どういったキ

ーワードを入れるのかをヒアリン

グしてキーワードを設定していま

す。あとは調べてほしいキーワ

ードを入れています。ランディン

グページ自体が商品を紹介する

ものではなく、あくまで看板のよ

うに色々なところに設置（対策）

をし、既に作っているホームペー

ジに来てもらうという説明をして

いただいていたので、作成しても

らったランディングページを元に

ページを追加しています。ホーム

ページがその会社の名刺だとし

たら、その名刺を配ってくれるの

がランディングページだと思いま

す。

導入後の反響はどうですか？

去年の10月に導入し、年明けく

らいから8月まで20～ 30件はタ

ーゲットとしているお客様からお

問い合わせがありました。そこ

から売り上げも当然立っています

商材のメリットはなんですか?

御社のランディングページは自

分で作成できるので、新商品や

商品に限らずお客様へプロモー

ションをかけたいと思ったタイ

ミングでページを作成できま

す。業者さんとの打ち合わせの

時間も削減できますし、やろう

と思ったタイミングで制作に取

りかかれて、すぐにスタートで

きるのは最大のメリットだと思

います。

し、十分戦力になっていると思い

ます。ランディングページ単体の

お問い合わせもそうですが、そこ

から流入して、ホームページから

のお問い合わせやインスタグラム

からのお問い合わせもあります。

導入する前はホームページから

のお問い合わせというのは、ほ

ぼ0だったのですが、今はランデ

ィングページから流れてくる方な

ど、元々持っていたホームページ

のアクセス数も上がりました。な

により新規の開拓ができた事が

一番ですね。

自社で作成できるので、プロモーションをかけたいと

思ったタイミングですぐにスタートできます




