
新規のお客様の 95% がホームページから！！さらにホームページをみて、

ここで働きたいですという問い合わせがあります！

成功事例 26 成功事例 26

都内郊外の駅から離れたところに位置
する。木工挽物の中にもたくさんの種
類がありながら、オールマイティに対応
する。楽しく働くをモットーにする、木
工挽物所。

先代から続く
老舗の木工挽物所

年々
売上が増加！

さらに求人も成功！



オーナー様の声➀

導入のきっかけ

ホームページが主流ではないと
きに、タウンページにお金をか
けていました。しかし、時代が
過ぎて媒体が移り変わったのを
機に他社のホームページを契約
しました。その当時は、検索の
ボリューム数自体があまり多くな
かったので、常に検索上位にあ
る状態でしたが、検索数が増え
た現在ではSEO対策をしたもの
がいいかと考え、ちょうどお話を
いただいたので聞いてみようか
と思ったのがきっかけです。営
業担当の話を聞いていい話だと

思ったので、乗っかっちゃいまし
た。
導入してみてどうでしたか?

納品担当はとても親切で、何回
も訂正をお願いしたのですが、
ぎりぎりまで対応してくださいま
した。Webに関しては御社はプ
ロですが、こちらの職業のこと
などは分からないこともあると思
うので、何度も何度も話し照らし
合わせた結果、理想通りの仕上
がりになって満足です。何よりも
ホームページを変更したいと思
った時に自分たちで変更できる
ところがいいと思います。操作も

しやすく、従業員とともに更新し
ています。サポートセンターの対
応もとてもいいです。電話をか
けるとすぐ誰が架けてきているの
か分かるのがすごいと思っていま
す。遠隔でやってもらえるのも助
かります。
導入後の反響は?

①年々売上が伸びています。先
ほども述べた通り、元々持ってい
たホームページでもすでに検索
上位には上がってきていました
が、御社に切り替えてからは更
にブレイクしました！新規のお客
様の95%がホームページからな

オーナー様の声➁

んですよ！ホームページがなかっ
たら、今頃辞めていたかもしれ
ません。お問い合わせをいただ
いてから、2、3割は仕事につな
がります。とても打率いいです！
（笑）昨年の売り上げの4分の1
はホームページを見た新規のお
客様ですし、その他のリピーター
もホームページからの方がほと
んどです。つい最近だとテレビ
局からのお問い合わせもありまし
た。
②ホームページをみて、ここで
働きたいですという人が来ます。
特に求人は出していないのです

が、働きたいという人がどんどん
きて、遠いところから通ってくる
方もいらっしゃいました。皆、長
く働いてくれて、女性の方に関
しては一度断っても、やっぱりこ
こで働きたいと熱意のある人た
ちが集まってきます。人が増える
と仕事も増えるもので、一人でや
っていた時より売上が5倍です！
これは本当にすごいなと思いま
した。
この商品を検討されている方に対
してアドバイスはありますか

営業の言う通りに、ブログを定
期的に書くことですね。SEO対

策には重要なものになってくるの
で、自分のホームページを可愛
がることがいいと思います。御
社が言うことに従順に、ブログを
しっかり書いていたら、しっかり
と結果が出るので、まずは言わ
れた通りにやることですね。

お客様アンケート

元々持っていたホームページでも既
に検索上位には上がってきていま
したが、御社に切り替えてからは
更にブレイクしました！

高校卒業と同時に、父のあとを継ぐ形でこの業界に入
りました。特別木が好きというわけではありませんでし
たが、将来的にこの業種は少なくなり、貴重な存在に
なると言われていたのでやってみようと思い、始めて
46 年になります。木工挽物の中にも色々な種類があり
ますが、ウチはオールマイティーに対応しています。多
少不得意な案件があっても断らず、何でも対応すること
が強みですね。今後も従業員がやりやすい環境を整え
て、楽しく仕事をしたいと思っています。

ご代表より


