
ランディングページはよさがダイレクトに伝わるのと、探しているお客様も求
めているページにすぐ行けるので、ストレスなく予約につながりやすいのだな
と思いました。

成功事例 �� 成功事例 ��

駅から少し離れたところに位置する。他の
お客様を気にすることなく、自由な空間を
提供している。お客様との信頼関係を大切
にする、プライベートサロン。

埼玉県志木市にある
プライベートヘアサロン

顧客はゼロでスタートし、
現在では新規のお客様が
月��～��名 ほどに！！



オーナー様の声➀

導入のきっかけ

当時営業担当の方からいただい
たお電話が開業して早いタイミン
グのお電話だったこともあり、話
を聞いてみようかなと思いまし
た。同業他社のお店はクーポン
サイトに載せる店舗様がほとんど
だったので、ゆくゆくはクーポン
サイトに頼らないようにしたいと
考えており、自社で何か発信で
きるものが欲しいと思っていまし
た。この商品はその想いを実現
できるツールだったところに魅力

を感じ、導入を決意しました。
導入してみてどうでしたか?

納品担当も親切で、何より機能
が使いやすく楽だったため、特
に問題はなかったです。デザイ
ンに関してはカスタムができます
し、ネットに詳しいわけではない
私でも使いこなせるのでいいと
思います。
導入後の反響は?

知識がなかったこともあったので
すが、導入してすぐ反響が出る
ものだと思っていました。でもそ

れは違っていて、ランディングペ
ージを更新し続けて2か月後くら
いから、お客様に「ホームページ・
ランディングページをみて」との
お声をいただき始めました。顧
客はゼロでスタートして、初月
は十数名の新規だったのが、現
在3、4０名くらいになりました。
当初の三倍くらいになりました
ね。また、お店のターゲットに合
わせて、敷居をわざと高くしてい
ます。それに合わせてランディン
グページなどを品がいい感じに

自分の設定したターゲット層に合った、来てほしいお客様に来ていただけています。

オーナー様の声➁

作成しているのもあって、ターゲ
ットに合った、来てほしいお客様
に来ていただけています。
この商品を検討されている方に対

してアドバイスはありますか

ランディングページは良さがダイ
レクトに伝わるのと、探している
お客様も求めているページにす
ぐ行けるので、ストレスなく予約
につながりやすいのだなと思い
ました。折り込みチラシをやって
いた時よりネットに出るようになっ
てから、お客様のエリアが広が

りました。そして何よりも自分が
求めているものを本当に探して
いるお客様は遠くても、検索して
来て下さるということを実感して
います。
今後のビジョンは？

今のお客様に対して必要なもの
を充実させていくことと、お客様
との信頼関係を大切にしていき
たいですね。

お客様アンケート

自分が求めているものを本当
に探しているお客様は遠くて
も、検索して来て下さるとい
うことを実感しています。

父が美容師だったので、高校卒業と同時に自然と美容師
の道に進みました。美容師として�６年の経験を経て、将
来のことを考えると会社としての動き方ではなく、自分の
考え方で仕事ができたらと思い開業を決意しました。

ご代表より


